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L’intero principio proviene dall’idea che se 
scomponete tutto quello che ha a che fare con 
l’andare in bicicletta, e lo migliorate di un 
1%, avrete un incremento significativo quando 
rimetterete tutto insieme.

Sir Dave Brailsford
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PREFAZIONE

Lavoro con Valerio da più di 10 anni.
Segue la IP (Industrial Property) delle mie aziende… 

un’IP molto spinosa essendo le mie aziende dislocate in Cina, 
USA e Svizzera.

Oltre alla qualità della consulenza, della quale sono sem-
pre stato più che soddisfatto, mi ha colpito la sua visione 
globale.

Quando sembra tutto chiaro e definito lui ti fa un’altra do-
manda, ti chiede un perché in più che non ti aspetteresti… e 
arriva con una nuova soluzione che stupisce.

Ricordo una sera, eravamo in una chiacchierata informale, 
lo avvertii che avevamo un problema tecnico su un nostro 
prodotto.

Lui mi chiese di più, maggiori informazioni sulla tipologia 
del problema e quali implicazioni comportasse…

Dopo una mezz’ora se ne uscì con la soluzione: “Que-
sto problema è facilmente risolvibile per un tecnico esperto, 
chiedi in università te lo risolveranno rapidamente. Nel frat-
tempo io lo brevetto”.

“Brevetti il problema!?” fu la mia osservazione.
“Esatto, in questo caso, agli occhi di un tecnico, non 

c’è differenza tra problema e soluzione, il problema è la 
soluzione”.
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Ne uscì un brevetto concesso a livello Europeo che si è tra-
sformato in uno Standard Essential Patent (un brevetto che si 
sovrappone con uno standard del settore e quindi necessaria-
mente implementato da tutti i concorrenti).

Capisco la sua missione e la missione di questo libro, co-
nosco poco le Aziende Italiane, ma quanto basta per afferma-
re che hanno un massiccio bisogno di migliorare le proprie 
conoscenze in proprietà industriale.

Siamo il paese che ha scoperto l’America, il telefono, i 
processori, il Common Rail, ma che non ha minimamente be-
neficiato di tali invenzioni.

Auguro a Voi lettori di riuscire a mettere in pratica al me-
glio i consigli del presente manuale.

Dr. Antonello Grimaldi – Imprenditore


